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NOVY SPIN-OFF SE ZAMERI
NA LECBU PACIENTU
S PORUCHOU HYBNOSTI

Univerzita Palackého v Olomouci se muize
chlubit dalsSi spin-off spolecnosti. Je ji
firma Sensum Communem Rehabilitace
spol. s r.o., ktera si dala za cil uvést na trh
novou generaci jehel uréenych pro re-
habilitacni elektroakupunkturni metodu
Ac-tive ENF vyvinutou doktorem Peterem
Olsakem.

Metoda Ac-tive ENF, kterou vymyslel ab-
solvent Lékarské fakulty Univerzity Palac-
kého v Olomouci Peter Ol$ak s jeho tymem,
spociva v aktivaci akupunkturnich drah po-
moci elektroakupunktury. Donedavna byla
metoda aplikovana u pacienttl s poruchou
hybnosti nebo pacientl s bolestmi pohy-
bového aparatu. V poslednich tydnech se
vS§ak vyuziti technologie zna¢né posunulo
a P. OI§&k zaznamenava pozitivni vysled-
ky u pacientl s kompletnim prerusenim mi-
chy. K ovéfeni a dalSimu vyvoji technologie
doslo ve spolupraci s Prirodovédeckou fa-
kultou UP za podpory Védeckotechnického
parku UP (VTP UP) v ramci projektu Proof
of Concept financovaného Technologickou
agenturou Ceské republiky.

,Pri feSeni projektu jsem velmi ocenil
spolupraci s Védeckotechnickym parkem
UP. Diky kvalitnimu zazemi se podafilo
v projektu realizovat vse potfebné vcetné fi-
nancovani. Spoluprace mi umoznila se na-
plno vénovat vyzkumu a nemusel jsem re-
Sit Zadnou prehnanou administrativu. Vfele
doporucuji vyuzit tento typ projektu a po-
sunout Vas zamér smérem ke svému cili,“
hodnoti vyvoj projektu a spolupraci s VTP
UP P. Ol$ak.

Diky projektu TACR GAMA 2 vznikla
nova generace jehel s vyS8Si ucinnosti az
o0 30-40%, vétSim komfortem pro pacien-
ta a nizSim rizikem nezadouciho vytrzeni
jehly pfi aplikaci. Novy typ jehel Ac-tive ak-
tualné prochazi fazi certifikace. P. OISak je
presvédcen, ze metoda s vyuzitim novych
jehel bude jesté ucinngjsi.

Aktudlné je v péci P. OlSaka 12 pacientu
s vaznym poskozenim michy. Tito pacienti
jsou dlouhodobé& upoutani na invalidni vo-
zik s nulovou prognézou obnoveni funkce
pohybu, nicméné jiz po prvnich aplikacich
metody Ac-tive ENF zaznamenavaji pozitiv-
ni fyziologické reakce. Mezi t€mito pacienty
je napt. Sestnactilety chlapec, kterého v lese
zavalily klady, a v disledku pferuseni michy
ochrnul od pasu doll. Jiz po nékolika apli-
kacich technologii P. OlSaka dokaze chlapec
pohnout panvi a da se predpokladat dalSi
pozitivni vyvoj v jeho zdravotnim stavu.

Podrobnéjsi popis metody Ac-tive ENF je
k dispozici v nazorném videu, které vznik-
lo ve spolupraci s olomouckou produkéni
agenturou StoryFactory. Projekt inovativ-
nich jehel pro vyuziti k metodé Ac-tive ENF
si v lonském roce odnesl nejvysSi ocenéni
v soutézi Transfera Technology Day.
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Nedavno podepsana licenéni smlouva
mezi spole¢nosti Sensum Communem Re-
habilitace spol. s r.o. P. Olsaka a Univerzi-
tou Palackého v Olomouci stvrdila oficialni
vznik spin-off spole€nosti. Projekt Ac-tive
ENF v kombinaci s novou generaci jehel
je tak skvélym prikladem toho, kam az se
muUze napad na inovativni FeSeni posu-
nout. VTP UP bude i letos vyhlaSovat in-
terni vyzvu Proof-of-Concept pro védecké
tymy UP. VyhlaSeni vyzvy je planovano
na 1. Cervence 2024. Aktualni informace
najdete na webu: https://www.vtpup.cz/
proof-of-concept.

Lucie Bacik Goryczkova

PR a Marketing Manager
Védeckotechnicky park,
Univerzita Palackého v Olomouci
foto archiv UPOL

NEJDULEZITEJSIi JE MIT CHUT

DELAT VEDU UZITECNOU

Oddéleni transferu technologii CATRIN
ma novou posilu. Je ji Jifi Navratil, kte-
ry donedavna propojoval védu a pru-
mysl v ramci aktivit firmy UNICO, jez
v této oblasti patii k tuzemskym lidram.
Nékdejsi vyzkumnik se komercializaci
vyzkumu zacal vénovat po absolvovani
Ph.D. studia, prvni zkusenosti ziskaval
na londynské Imperial College a jejim
centru transferu technologii Imperial
Innovations. Nasledné pusobil jako
technologicky skaut také na Cambridge
Enterprise.

Co vas pfimélo zménit pusobisté? Cim
vas oslovila CATRIN?

CATRIN na mé zvenci vzdy pusobila jako
velice silny hrac ve védé. Nedavno jsem se
prestéhoval do Olomouce, takze mi prace

pro toto védecké centrum pfisla jako idealni
volba. Provadi se zde skute¢né super vy-
zkum, ktery je konkurenceschopny i v me-
zinarodnim prostredi. Svymi zkuSenostmi
bych rad pfispél k tomu, aby zdejsi védci
dostali své napady a vysledky vyzkumu
i na mezinarodni byznysové pole. Mam
v tomto svété dobré kontakty, které mohu
vyuzit. Dllezité je i to, Ze pfenos vysledkd
do praxe berou velmi vazné i v CATRIN, coz
neni v akademickém prostfedi vzdy samo-
zfejmé. To vSe jsou, spolecné s trpélivou
a systematickou praci, nezbytné predpokla-
dy pro to, abychom v tomto usili uspéli.

V jakych oblastech zdejSiho vyzkumu vi-
dite pro komercializaci nejvétsi potencial?

Res$i se zde cela fada globalnich spole-
¢enskych problém(. Od energetické krize,
pres potfebu novych nanomateriall, gene-
ticky modifikované rostliny az po biomedi-
cinsky vyzkum. Pracuje tu mezinarodni tym
a vyzkum je na Spi¢kové urovni. V&fim, ze
tu najdu ty spravné partaky, s nimiz bude-
me pracovat na tom, aby se CATRIN i v ob-
lasti komercializace vyzkumu posunula.

Co vas tedy v nejblizSi dobé ¢eka?

V soucCasné dobé pracuji na detail-
ni analyze soucCasného stavu. Tedy jaké
jsou vize instituce, vyzkumné cile, zame-
ry i vysledky. S tim samozfejmé souvisi
i ¢innost grantového oddéleni, tedy jaké
projekty se pisi, s jakymi partnery. Jedno-
duse feCeno, potfebuji zjistit, kdo co umi,
jak pfemysli a kam mifi. Poté bude moz-
né pfipravit strategii. Chci védcim nastavit
zrcadlo byznysu, tedy jaka jsou ocekava-
ni firem a co je k ¢emu dobré. Rad bych
také védcum ukazal, jak vlastné o valoriza-
ci technologii premyslet. Ze nejde jen o to
zalozit si spin-off nebo udélat pro firmu né-
jakou sluzbu. Chci jim vysvétlit, jak systém



funguje a jakou roli v ném mohou hrat.
Dnes uz nestaci byt jenom védec, ale du-
lezité jsou i jejich manazerské dovednosti,
schopnost organizovat si svllj ¢as a po-
dobné. To je dalSi stfipek v obraze profe-
sionalniho vyzkumnika. Védec ale nemuze
dotahnout vysledek vyzkumu do Uspésné-
ho byznysu Uplné sam, ani to po ném nikdo
nemuze chtit. Jeho femeslo je to, ze umi
pfijit na ne¢ekané a nové véci. Remeslem
centra transferu technologii je identifikovat
problém, na ktery maji vyzkumnici feSeni,
a toto feSeni partnerovi dorucit.

V jednom z rozhovor jste uvedl, ze je
velmi dulezité nastavit védcim spravna
ocekavani. Takze jaka ocekavani by véd-
ci v CATRIN méli mit?

Ja uplatiiuji pravidlo, které jsem naznadil
vySe. Tedy, ze lidé by méli délat to, v ¢em
jsou dobfi. Takze védec by mél byt perfektni
ve védé a na mné je ho nasledné propojit
s témi, ktefi tfeba dokazi udélat z toho na-
padu zajimavy produkt a iniciovat tuto ces-
tu. Protoze védec obvykle nenabizi hotovy
produkt a nemuze perfekiné znat potieby
trhu. K tomu potfebujeme najit partnery,
ktefi tyto procesy sleduji a dokazi vystavét
uspésny produkt.

Takze oddéleni transferu nebo valori-
zace technologii by méla byt nezbytnou
soucasti vyzkumnych instituci?

Ja jsem vlastné nikdy moc nefesil, jaky
v tomto funguje celonarodni systém. Spi$
jsem se zaméroval na to, jak ja k tomu
muzu prispét svymi zkuSenostmi. Ale najed-
nou vnimam, ze se timto tématem zabyva
spousta lidi a je dobfe, ze o tom premys-
li. Sleduji zménu v pfistupu k témto otaz-
kam, ale jestli CATRIN odpovida bézné
praxi v jinych tuzemskych vyzkumnych in-
stitucich, nevim.

K jakym konkrétnim zlepsenim byste
v CATRIN rad prispél? Je to vice spin-off
spoleé¢nosti, prodanych licenci?

V CATRIN bychom méli mit pokryty
vSechny valorizaéni aktivity vyzkumu, tedy
od samotného Spi¢kového publikovani pres
poradenstvi a smluvni vyzkum az k prodeji
licenci. To bude dikazem toho, Ze pfizplso-
bujeme svoje aktivity spoleCenskym potie-
bam. A pokud zalozime dalsi spin-off, kte-
ry generuje zisk, bude to takova tfeSnicka
na dortu a lakmusovy papirek k potvrzeni
toho, Ze to délame dobre.

Donedavna jste byl jakymsi prostredni-
kem mezi firmami a akademickou sférou,
nyni jste na jedné z téchto stran. V éem
vidite vyhody, pripadné nevyhody?

Ma prace se moc liSit nebude, ale za pfi-
nos povazuji to, ze budu moci Iépe pocho-
pit a zblizka sledovat, jak vlastné ty napady
vznikaji, jaka cesta k vysledku vede. | diky
vedeni CATRIN, které nasloucha a je velmi
oteviené, budu mit moznost ovlivnit ekosys-
tém, ktery napomaha ke vzniku novych my-
Slenek a napadl. Nechci byt pasivni a Fikat
— ukazte, co tady mate, a ja vam s tim tfeba
pom0zu. Doufam, Zze budu moci véci ovliv-
nit uz v ranéjsich fazich vyvoje a spole¢né
s védci dokazeme navrhnout vyzkum tak,
aby mél Sanci se uplatnit na trhu. Myslim si,
Ze porad zlstavam tim mostem mezi trhem
a akademiky. Ale moznost vstupovat do toho
procesu vyrazné drive je urcité vyhoda.

Mate ambice proniknout i na zahranic-
ni trhy?

Firem, které jsou schopné si sahnout
po vyzkumu a pfichazet s novymi produk-
ty a inovacemi je vSeobecné malo. Kdyz
k tomu vezmete do uvahy velikost Ceského
trhu, je odpovéd jednoducha — stoprocent-
né mifime do zahranici.

Jak se tam chcete dostat?

Mame tu spoustu mezinarodnich projekt
s fadou zahrani¢nich partnert. V CATRIN je
i fada védcu s bohatymi kontakty. Na tom
mizZeme stavét a tuto sit' rozvijet. Mohu
vyuzit i své zahrani¢ni kontakty, at uz jde
o partnery z ruznych konzultatnich fi-
rem nebo o kolegy, s nimiz jsem pracoval
ve Velké Britanii a dnes jsou rozeseti po ce-
|ém svété. Pofad spolu komunikujeme, pro-
toze mame kupodivu vSichni UpIné stejné
problémy. Sdilime své zkuSenosti a umime
si pomoct.

Skute¢né mame v této oblasti stejné
problémy jako ve Finsku, Nizozemsku ¢i
Kanadé?

Nékteré nové technologie mohou byt tak
disruptivni, Ze pro né trh neexistuje a musi-
te vystavét novy a ziskat klienty. To je jedna
z bariér, se kterou se potykame UplIné vSich-
ni. Mame néco zcela nového a nevime, kde
a jak to uplatnit. Neni firma, ktera to uz vy-
rabi. Jindy zase firmy existuji, ale jakoby
jim urcita setrvacnost nebo neochota bra-
nily pfijmout novinku, pfestoze by mohla byt
levnéjsi, ale vyzadovala by néjakou vstup-
ni investici. Nékdy je to jen neochota ménit
néco, co léta fungovalo. Tyto problémy jsou
vSude obdobné.

Takze to chce vizionare nejen na stra-
né védcu, ale firem?

Je fakt, Ze kdyz se majitel firmy rozhod-
ne — toto chci, protoze tomu véfim — pak
to jde snaze. Samozifejmé velmi dulezita
je i daveéra, Ze vysledek od akademikd do-
stane. Je potfeba mit nékoho uprostred,
kdo se vénuje Cisté té spolupraci a jejimu
fizeni. Firmy €asto nemaji nastaveny ino-
vacni strategie a neumi reagovat na veliké
zmeény na trhu, jichz jsme v posledni dobé
svédci. A pfitom spoluprace s védci a s vé-
dou vzdy pfinasi nové prilezitosti a ces-
tu na nové trhy. Véfim, ze v tomto oboru
uspéji jen ti, ktefi jsou ,v obraze® a neboji
se s védci inovovat.

Vratme se od firem k univerzitnimu
prostiedi. Casto se mluvi o tom, ze va-
lorizace vyzkumu je slabou strankou tu-
zemskych univerzit, az na ¢estné vyjim-
ky. V éem vy vidite nejvétsi problém a jak
z toho ven?

Kdyz se podivate na to, z ¢eho je sloze-
na mzda vyzkumnika, ktery zivi rodinu, tak
tam valorizace rozhodné Zadnou vyznam-
nou roli nehraje. Pokud jsem pragmaticky
uvazujici Clovek, feSim to, co mé uzivi. Coz
je dnesni forma hodnoceni védy, tedy pub-
likace a také patenty, i kdyz tfeba nedavaji
smysl. Pokud nejsem finan¢né motivovany
k tomu, abych nékomu prodal sluzbu nebo
produkt, pro¢ bych to délal? V tomto sys-
tému pak potrebujete vizionare, ktefi chtéji,
aby jejich prace méla realny dopad. Nejdu-
lezitgjSi je nemuset délat védu uziteCnou,
ale mit chut délat védu uzite€nou. A v prak-
tickém vyuziti vysledk(l své prace najit vr-
chol seberealizace.

Pretisténo z: https://www.catrin.com/cs/
aktuality/nejdulezitejsi-je-mit-chut-delat-ve-
du-uzitecnou/
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